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BREVE GUIDA

MARKETING SUI
SOCIAL MEDIA PER
AZIENDE E
PROFESSIONISTI :
I PRIMI PASSI
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Benvenutl nella nostra
gulida "Marketing sui
Social Media per
Aziende e
Professionisti: I

Primi Passi”
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Questo breve guida vi
condurra attraverso i primi
passi fondamentali per
sfruttare al meglio Facebook,
Instagram e TikTok nella
promozione del vostro
business. Scoprirete
strategie pratiche e consigli
utili per aumentare la
visibilita, 1'engagement e il
successo della vostra
presenza sul social media.




QUALE SOCIAL? @&

La scelta del social media piu adatto dipende
principalmente dal tipo di azienda, dal pubblico
di riferimento e dagli obiettivi di marketing.
Ecco alcuni consigli generali su quale social
media potrebbe essere piu efficace per diversi
tipi di aziende.

Ecco una tabella che riassume quale social media
potrebbe essere piu adatto a diverse tipologie
di aziende:

Settore / Tipo di Azienda Faceboolk Instagram LinkedIn Twitter TikTok YouTube
Moda e Beauty | 4 v |

Ristorazione ¥ v

Viaggi e Turismo J v

Tecnologia e IT i ¥

Servizi Professional v v v

Artigianato i W

Industria + v

Educazione J v W o
Intrattenimento uf’ W v '
Salute e Beneszere o W

B2B v

B2C v v

Pubblica Amministrazione V v v v

Start-up + W v

La tabella indica semplicemente quali social
media sono piu adatti per determinati settori o
tipl di azienda, ma non esclude 1'uso strategico
e creativo su piattaforme diverse, anche al di
fuori dei settori indicati.

LIKE ©




1. FACEBOOK ﬂ

Facebook & uno dei social network piu utilizzati
al mondo, ed & un potente strumento per il
marketing aziendale. Creare una pagina aziendale
e 11 primo passo per entrare in contatto con il
vostro pubblico target. Assicuratevi di
ottimizzare 11 profilo con immagini di alta
qualita e informazioni dettagliate sull'azienda.

1.Utilizza Hashtag strategici: Usa hashtag rilevanti
per rendere i tuoi post piu visibili e raggiungere
un pubblico piu ampio interessato ai tuoi prodotti
O servizi.

2.Crea Story coinvolgenti: Pubblica storie che
mostrano il dietro le quinte del tuo business,
anteprime di nuovi prodotti, o momenti divertenti
e i1nteressanti legati alla tua azienda.

3.Posta contenuti creativi: Condividi contenuti
originali come immagini e video che catturano
l1'attenzione e riflettono 1'identita unica del tuo
marchio.

4. Interagisci con il pubblico: Rispondi prontamente
al commenti e aili messaggl per creare un rapporto
diretto con i tuoi follower, dimostrando
attenzione e interesse verso di loro.

©.0rganizza concorsi e promozioni: Lancia concorsi,
giveaway o promozioni esclusive su Facebook per
incentivare 1'engagement e premiare 1 tuoi
follower piu fedeli.
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2.INSTAGRAM (V)

Instagram ¢ il re dei contenuti visivi. Creare
un profilo aziendale attraente e essenziale per
catturare 1'attenzione degli utenti. Utilizzate
hashtag pertinenti e geotagging per aumentare la
visibilita dei vostri post.

Per mantenere i1 vostri follower impegnati,
pubblicate regolarmente contenuti originali e
creativi. Sfruttate le Instagram Stories per
raccontare storie coinvolgenti e aggiornamenti
in tempo reale. Non dimenticate di esplorare le
opportunita pubblicitarie offerte da Instagram
Ads per aumentare la portata dei vostri
contenuti.

1.Crea contenuti visualmente attraenti: Utilizza foto e
video di alta qualita che riflettano 1'estetica del
tuo marchio. Assicurati che il tuo feed sia coerente e
accattivante.

2.Utilizza Hashtag popolari e rilevanti: Includi hashtag
pertinenti nelle tue pubblicazioni per aumentare la
visibilita e raggiungere il tuo pubblico target.
Scegli hashtag che siano in linea con 1 tuol prodotti
O servizi.

3.5frutta le Instagram Stories: Pubblica storie
giornaliere che mostrano dietro le quinte, offerte
speciali, tutorial rapidi o contenuti divertenti per
mantenere il tuo pubblico coinvolto e interessato.

4.Collabora con Influencer: Considera di collaborare con
influencer o micro-influencer nel tuo settore per
ampliare la tua portata e aumentare 1'engagement con
il tuo pubblico.

o.0rganizza Contest e Giveaway: Lancia contest o
giveaway che richiedano ai partecipanti di seguire il
tuo profilo, taggare amici o condividere le loro
storie, aumentando cosi la visibilita del tuo marchio
e 1'interazione con 1 follower.
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3. TIK TOK

TikTok & il nuovo fenomeno dei social media, noto
per 1 suol video brevi e creativi. Creare un
profilo aziendale su TikTok vi permettera di
raggiungere un pubblico giovane e dinamico.
Utilizzate le tendenze e gli hashtag virali per
amplificare la visibilita dei vostri contenuti.

ECCO I CONSIGLI CREATIVI SU COME UTILIZZARE
TIKTOK PER LE AZIENDE:

1.Challenge del marchio: Crea un challenge
legato al tuo brand.

2.Video dietro le quinte: Mostra il dietro le
quinte del tuo business.

3.Tutorial rapidi: Fornisci tutorial veloci e
utili.

4.Stories interattive: Usa domande e sondaggi
nelle storie.

O.S5fide comunitarie: Organizza sfide creative.

6. Partnership con creator: Collabora con
creator influenti.

f.Eventi Live e Q&A: Organizza sessioni live.

8.Utilizzo creativo degli effetti: Sperimenta
con filtri e effetti speciall.

O.Storie di successo dei clienti: Condividi
testimonianze positive.

10.Esplora le tendenze di TikTok: Adatta le
tendenze virali al tuo brand.




4 LINKEDIN

LinkedIn & essenziale per le aziende che operano
nel settore B2B. E ottimo per il networking
professionale, 1'acquisizione di lead, la
pubblicazione di contenutli e 11 posizionamento
come leader di pensiero nel settore.

1.0ttimizza il profilo aziendale: Completa il
tuo profilo con una foto e una descrizione
professionale.

2.Contenuti rilevanti: Condividi aggiornamenti
pertinenti per coinvolgere il tuo pubblico.

3. Partecipazione attiva: Interagisci con i
contenuti altrui per aumentare la visibilita.

4.Utilizzo di hashtag: Inserisci hashtag
pertinenti per migliorare la scoperta.

O.Networking e gruppi: Unisciti a gruppi e
amplia le connessioni professionali.

6. Automatizzazione: Scopri come automatizzare
per migliorare 1'efficienza.

f.Monitoraggio delle metriche: Utilizza
LinkedIn Analytics per analizzare le
per formance.

8. Eventi e Webinar: Partecipa a eventi per
networking e aggiornamenti settorialil.

9.Conosci Linkedin Ads? Per il settore B2B pud
essere un alleato fondamentale.
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o
COSA ALTRO?

INTEGRARE il marketing sul social media
con altre strategie di marketing, come
SEO e email marketing, pud aumentare
significativamente 1'impatto delle
vostre campagne. Monitorare le metriche
di performance e i KPI vi aiutera a
valutare 1'efficacia delle vostre
strategie e a migliorare continuamente.

AUTOMATIZZARE la gestione deil social
media con strumenti di programmazione e
analisi vi permettera di risparmiare
tempo e di concentrarvi sulla creazione
di contenuti di qualita. Seguite le
best practices per mantenere una
presenza attiva e per costruire
relazioni autentiche con 1 vostri
follower.
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METTETE IN PRATICA I CONSIGLI

FORNITI E ESPLORATE NUOVE

STRATEGIE PER RAGGIUNGERE I

VOSTRI OBIETTIVI DI MARKETING
SUI SOCIAL MEDIA.

PER ULTERIORI CONSULENZE E
SUPPORTO, NON ESITATE A
CONTATTARCI PER UNA CONSULENZA

SENZA IMPEGNO.

WWW.arqa.group

CONTATTACI :

CELULLARE
+39 324 863 7297

EMAIL

info@arqga.group



